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Sachwerte liegen im Trend

In dem Film Diamantenfieber muss sich
Sean Connery alias James Bond mit Dia-
mantenschmugglern und dem Bosewicht
Blofeld herumschlagen. Bevor sich der bri-
tische Agent und Frauenschwarm auf ge-
heime Mission nach Holland begibt, stellt
er Miss Moneypenny noch die Frage, ob er
ihrdenn etwas mitbringen konne. ,,Ja“, ant-
wortet diese mit leuchtenden Augen. ,,Ei-
nen Diamanten auf einem Ring.“

Seit dem Jahr 1971, in dem Diamanten-
fieberin die Kinos kam, hat sich einiges ge-
andert, Diamanten stehen aber immer
noch wie kein anderer Edelstein fiir grof}e
Gefiihle, Bestdndigkeit und Luxus. Viele
der teuren Hochkaréter sitzen nicht nur
auf Colliers oder dem Ring der Gattin, son-
dernliegenim Verborgenen, in den Schlief3-
fachern von Banken oder entsprechenden

| Verwahrungsorten.

Dies gilt zumindest fir die obere Spitze
der Private-Banking-Kundschaft, die in

| Zeiten der Finanz- und Eurokrise nach im-

mer ungewohnlicheren Anlagen sucht, um
ihr Vermogen vor einer drohenden Inflati-
on und anderen Schreckensszenarien zu
schiitzen. ,,Unsere Klientel hat bereits in
Gold und Immobilien investiert und sucht
nun noch nach einer weiteren Sachwerte
basierten Anlageklasse®, sagt Ulrich Freies-
leben, Diamantenhéndler und Inhaber des
Onlineportals Diamondax. Auch Andreas
Rapp, Leiter des Private Banking bei der
Privatbank Ellwanger & Geiger, bestatigt:

Die Zertifizierung der
Steine sollte international
anerkannt sein

,Diamanten werden hin und wieder mal
von Kunden nachgefragt, die bereits in
Sachwerte wie Kunst und Oldtimer inves-
tiert haben.“ Das Interesse der Anleger ist
da, von einer Hysterie wie in den siebziger
Jahren, als die USA hohe Inflationsraten
aufwiesen und immer mehr Anleger sich
Diamanten zulegten, bis die Preise schlief3-
lich abstiirzten, ist jedoch keine Spur.
Allgemein erwarten Experten aberlang-
fristig steigende Preise. Denn das Angebot
des Rohstoffsist begrenzt und die Nachfra-
ge, insbesondere aus den asiatischen Mark-
ten, nimmt zu. Die Unternehmensbera-
tung Bain & Company schéatzt sogar, dass
die Nachfrage nach Diamanten bis 2020 im
Schnitt jedes Jahr um 6,6 Prozent steigen

| wird, wéhrend das Angebot jahrlich nur
| um 2,8 Prozent zunimmt. Diese Zahlen las-
| senDiamanten-Anleger auf attraktive Ren-

diten hoffen.

Dass Investoren einen Gewinn erzielen,
wenn sie ihre Steine wieder verdaufiern wol-
len, ist jedoch eher unwahrscheinlich.
Schon beim Kauf der Edelsteine féllt in
Deutschland die Mehrwertsteuer von 19
Prozent an. Selbst bei steigenden Preisen
vergehen also Jahre, bis Anleger die Ge-
winnzone erreichen. Wer als Privatperson
die Steine wieder loswerden mochte, muss
zudem erstmal einen Abnehmer finden.
Der Marktist aber nicht so transparent wie
eine Aktienborse, warnt Jirgen Raeke, Ge-
schiftsfithrer der Berenberg Private Capi-
tal. Der Wert der Steine ist nicht so leicht zu

Exklusiv
und
bestandig

Bei der Anlage
in Diamanten suchen
Investoren etwas
anderes als nur
Rendite

Der Erzherzog-Joseph-Diamant,
einer der berithmtesten Steine der
Welt, ist fur 21,47 Millionen Dollar

versteigert worden. FoT10: DPA

bestimmen. ,,Ohne die Begleitungen eines
Experten ist die Kapitalanlage in Diaman-
ten nicht zu empfehlen®, sagt Raeke.
Anleger miussen auch einkalkulieren,
dass sie in der Regel beim Wiederverkauf
einen deutlichen Abschlag auf den Endver-
braucherpreis von bis zu 50 Prozent hin-
nehmen miissen. Denn Grofihandler oder
Juweliere wollen am Handel verdienen. Zu-
dem erlebte schon so mancher eine bose
Uberraschung, als er dem Juwelier stolz sei-
ne Steine vorlegte und sich beim naheren
Hinsehen die zugehorige Zertifizierung als
gefalscht erwies. Denn auf dem Markt tum-
meln sich unseriése Anbieter. ,,Es kommt
auch vor, dass Steine in den Expertisen ge-
schont werden®, sagt Christian Klein von
der Diamantschleiferei und -handlung Ph.

Hahn Sohne in Idar-Oberstein. Experten
koénnen die Qualitdt eines Diamanten, die
sich unter anderem nach den vier C-Kriteri-
en Farbe (color), Reinheit (clarity), Schliff
(cut) und Gewicht (carat) bemisst, nur un-
ter dem Vergrofierungsglas beurteilen. All-
gemein gilt: Je reiner, desto seltener und
umso teurer ist ein Diamant. Ohne entspre-
chende Expertise sind Anleger aber auf
dem komplexen Markt verloren.

Viele Private-Banking-Hauser empfeh-
len Diamanten daher nicht als Investment.
»Die Anlage macht auch nur Sinn fiir dieje-
nigen, die sehr gute Kenntnisse haben
oder jemanden kennen, der stark in dem
Markt verwurzelt ist“, sagt der Finanzex-
perte Rapp von Ellwanger & Geiger. ,,Esist
ein steiniger Weg, einen guten Ansprech-
partner zu finden. In Europa und Asien
gibt es nur wenige, die liber die entspre-
chende Expertise verfiigen und sich einen
guten Namen erworben haben.*

Wie verschwiegen der Markt ist, zeigt
sich auch an der Tatsache, dass selbst Fi-
nanzinstitute, die im Private-Banking gut
aufgestellt sind, keine Beratung indem Be-
reich anbieten — obwohl Diamanten bei
der Feststellung des Vermogens ihrer Kun-
den durchaus eine Rolle spielen, wie im Ge-
sprach mit verschiedenen Instituten zu er-
fahren ist.

»Bei vielen vermégenden Privatkunden
sind Diamanten mehr ein personliches Fai-
ble. Als Kapitalanlage sind sie bis jetzt
kaum entdeckt”, meint Raeke. Das lasst
darauf schliefien, dass es Anlegern noch
um etwas anderes geht als Rendite. ,,Ein
Dreikarétiger Diamant in bester Farbe und
Ausfertigung hat etwa den gleichen Wert
wie fiinf Kilo Feingold, wiegt aber nur 0,6
Gramm®, erklart der Handler Freiesleben
den Reiz der Anlage. Zu Kriegszeiten spiel-
te dies etwa eine wichtige Rolle. Wer aufier
Landes fliichten wollte, konnte so sein Ver-
mogen in der Jackentasche mitnehmen.

Wer in Diamanten investieren mochte,
muss jedenfalls genau hinsehen. Die Zerti-
fizierung der Steine sollte international an-
erkannt und von einem seriosen Institut
ausgestellt sein, wie etwa dem Gemologi-
cal Institute of America oder dem Hoge
raad Voor Diamant in Antwerpen. Raeke
empfiehlt eine Anlage nur ab einer Summe
von 100 000 Euro. Um eine gute Streuung
verschiedener Gréflen und Qualitaten zu
erreichen, sollte die Summe sogar deutlich
grofler sein, meint der Experte. Mit
500 000 Dollar kénne man etwa ein Portfo-
lio mit 12 Steinen (alle >1 Carat) guter Quali-
tdat zusammenstellen.

Freiesleben warnt davor, nur auf ganz
wertvolle Steine zu setzen. Die Preise von
Diamanten steigen mit zunehmendem Ge-
wicht exponentiell an. Ein Halbkarater kos-
te etwa in seiner feinsten Ausfertigung
4000 Euro, ein Einkaréter in der gleichen
Qualitatsstufe schon 23 000 Euro, sagt
Freiesleben. Nach oben hin wird der Markt
jedoch sehr eng und die Zahl der mogli-
chen Abnehmer klein.

»Anleger sollten auch nicht unter Druck
verkaufen miissen. Das ist dhnlich wie bei
Immobilien*, warnt Freiesleben. Sonst
konnte die Anlage eher schmerzliche Ver-
luste bringen. KATHARINA WETZEL



